
これからのギフト店のあり方             元シャディ 清水英男 

 

最近はネットショップの販売シェアーは小売り総売上高の４％前後と言われております。 

いくらネットショップ時代に溶け込めない人が沢山いるのだと思います。 

最近は「ネットもいいけどお店も」と言われてます。 

地方では余り普及しなかったパソコンから「スマホ」の出現で、地方でもスマホ人口が急増しして

います。 

これからは「スマホでお店を知らせて来店で買っていただく」と言われております。 

シャディのお店も手軽に無料で活用できる facebook を「スマホで店舗の活動を見せる武器にし、

店舗に親しみと信頼を提供し、いざという時に店に来てもらう」ということです。 

facebook を販売の武器と考えないで、店舗の活動を毎日活き活きと見せるとこだと思います。 

毎日、「今日は快気祝いでこんなお品が採用されました。お早いご快復を祈って包装させていただ

きました。」 

「今日は、赤ちゃんの内祝いにこんなお品が採用されました。可愛い包装をさせていただき、お

健やかな成長をお祈りいたしました。」 

「また、店舗でのイベントや懇親会」 

「こんな商品が入りました。便利なもので売れ筋だと言われております。関心をもたれたらお越

しいただいて実際に見てください」なんてなんて・・・・ 

これからは、お店の紹介は大きなチラシとか TV とかで宣伝いらない時代です。それが活きるのは

地方のお店だからです。 

基本はこのような、名刺とか小さなサイズのチラシを誰にでも差し上げたらいいんです。

 

幸いなことに facebook は、スマホでよく見えるように出来ています。 

これからの商売は、地元の店の強みを生かすことです。特にギフトなんかネットショップではお客

様は不安なのです。だからこそ、ネット売上は４％なんです。 

大事なのは「facebook に店を開きます。そして、その店を見てくれるチラシや名刺

に乗せる「QRコード」を作ることです」 

皆さんは facebook はもう使われているのですから、ここでは QR コードの作り方を



説明します。（もう QR コードの作り方知ってたら活用してください。） 

 

１、まずは、自店の facebook を開いて上のアドレス（URL）をコピーします。 

 

 
 

次に、YAHOO か google で下記の「QR コード作成無料」を検索します。 

これを開きます。 

 

次に、コピーしたフェイスブックの自店のアドレスを張りつけて一番下の「上記内容で QR コード

を作成します」をクリックします。 



２．  

作成をしますとクリックしたら下の絵が出ます。このなかほどの QR コードが貴店の QR コードで

す。名刺では少し縮小して使います。 

３．  

皆さんのご活躍をお祈りします。 

清水英男 メール shimizu69-101@leto.eonet.ne.jp 

携帯・ショートメール 090-1894-7355 
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